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"Bertils 50 snabba”

- goda rad till nya idéklckare

Bertil Burstrom ir en erfaren uppfinnare som utvecklat 20-talet uppfinningar
under ett halvt sekel.

Projekten har resulterat i en stor mingd erfarenheter som han samlat pa sig.
I'den hir artikeln har han sammanfattat dessa i 50 snabba — och goda rad.

D v s Bertils 50 snabbrad; virda att fundera 6ver bade fér den som ir ny

inom omrédet savil som for den som har genomfort ett och annat projekt.

TEXT, foto och skulpturer samt copyright: Bertil Burstrom
1. NARDU KOMMIT PA EN BRA OCH

nyttig idé pa ett praktiske, tekniskt
eller allmdnminskligt problem el-
ler en ny tjinst etc — tink nigra
ganger extra. T4ank pd att bakom
varje problem finns det en 16sning
och bakom denna finns det ofta en
dnnu bittre.

2. Forsok tinka ut flera anvind-
ningsomraden och modifikationer
pa din idé, samt vilka fordelar och
nackdelar din idé har i jimforelse med kiinda
problemldsningar.

3. Mihinda struntar du i betalning och
tycker att idén har marginell kundnytta och
virde, utan vill bara att idén kommer till an-
vindning? OK. Kontakta limpligt foretag/
institution och erbjud dem idén rakt av och
glids 6ver den skaparglidje du fir uppleva.
Men, ir du anstilld méste du enligt lag och
avtal i forsta hand erbjuda din arbetsgivare
idén. Be facket om rad och upplysningar!

4. Gor en kravspecifikation samt verklig-
hetstrogna skisser och berikningar och fun-
dera lite till. Kommer problemldsningen att
fungera? Gar idén att silja och jina pengar
par
5. Tiank efter om din idé/uppfinning har
tillrdcklig marknad och aktuell efterfrigan
samt om startkostnaden ir rimlig och om
nettopriset till kund blir konkurrenskraftigt.
En ny produkt/metod méste vara visentligt
bittre och/eller mycket prisbilligare dn kon-
kurrenternas for att kunna slé sig in ”fran
ingenstans” i dagens konkurrensutsatta
marknad.

6. Undersok i svenska och utlindska fack-
butiker, utstillningar, branschtidningar, ka-
taloger, webbsidor och s6kmotorer hur kon-
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kurrerande problemlésningar ser
ut och fungerar. Var sjilvkritisk;
haller verkligen din idé — dr den
unik och mycket bittre dn det
som ir kint?

7. Ar du fortfarande 6vertygad?
Bra! Det ir helt nodvindigt att ha
tillit, uthéllighet och envishet!
Men var beredd pa mycket arbete,
om in bade spinnande och roligt.

8. Kontakta girna en mentor el-
ler kunnig bekant f6r att ha som support och
bollpank. Mentorer stir att finna pi Inter-
net, exempelvis www.uppfinnare.se. Undvik
dock att komma med alltfér ménga fragor
och inldsningsmaterial i bérjan. For stor
portion kan mitta den biste.

9. Var forsiktig med att beritta om din idé
for andra om du tinker patentskydda den.
Ett av tre grundkrav ir att idén maste vara
ny och tidigare okind. For en ny design har
du en formanstid (grace-period) pa ett ar
innan monsteransokan behéver inges.

10. G4 in pd ndgra patentdatabaser och sok
pa olika namn och begrepp som passar in pa
din idé. Borja girna pd www.nordiskapa-
tent.se. Anteckna de patentklasser och pa-
tentnummer som visas. Fortsitt nyhets-
granskningen pa www.prv.se (databaser) el-
ler under ”Externa linkar” pd www.uppfin-
nareihelsingborg.se. Det dr givande att ta
del av andras funderingar kring samma pro-
blem. Dessutom forhindrar du dig sjilv att
gora intring mot andras aktiva patentskydd.
Om du inte hittar liknande probleml6sning-
ar — grattis! Vanligtvis ir det gott om nyhets-
hinder mot nya idéer. Att “ingenting ir nytt
under solen” har ofta fog for sig.

11. Tiénk efter om patent dr nédvindigt?

Omt du far en ljus idé — spiann bagen och testa!

Kanske ricker monsterskydd? Eller kan du
bara tuta och kéra om du klarar att starta en
rationell tillverkning och silja, silja?

12. Skissa mycket pa formgivning och for-
enklingar i konstruktionen innan du gir vi-
dare.

13. Tillverka en prototyp eller férsoksut-
rustning. Gor praktiska och hirdhinta tes-
ter. Var sjilvkritisk. Fungerar din idé som
tinkt? S8 gott som alltid maste man gora fle-
ra generationer skisser/ritningar och flera
allt bittre prototyper innan man kan kinna
sig n6jd. Om du har méjlighet att framstilla
CAD-ritningar idr det litt att ta fram skalen-
liga prototyper i 3D-skrivare.

14. Kan du inte tillverka nigot sjilv?
Himta ett sekretessavtal pd nigon bra upp-
finnar-site och kontakta nirmaste
expert/verkstad/konsult och be dem férbin-
da sig att hjilpa dig under sekretess. Men
begir prisuppgift redan frin borjan och var
noga med att skriftligt fastligga vad som
skall goras.

15. Gor en "pessimistisk” kostnads- och
intikeskalkyl for din problemlésning. Helst
med hjilp av nigon kunnig ekonom. Blan-
ketter finns pa nitet. GI6m inte momsen



25procent. Rikna inte med mer @n 1- 5 pro-
cent av marknadsutrymmet de forsta lanse-
ringsaren.

16. Klara ut om du har tid och lust att hélla
i tillverkningen och/eller forsiljningen, eller
om du hellre vill silja idén/projektet rakt av
sé snart som mojligt eller, sd fort du har inre-
gistrerat dina immateriella rittigheter, upp-
lita licenser mot royalty och aktivitetsgaran-
timm.

17. Kom ihdg att du kan fi mer betalt ju
mer du har utvecklat och férberett exploate-
ringen av din idé.

18. Detir bist att ha ett inregistrerat fore-
tag innan du borjar gora affirer. Enskild fir-
ma, handelsbolag, ekonomisk férening, koo-
perativ eller aktiebolag? Ta hjilp av Almi
och Nyforetagarcentrum i regionen. Se
dven www.coompanion.se om ni ér flera.

19. Skall du silja produkter och know-how
bor du ha en ansvars- och foretagsforsik-
ring. Det finns flera typer av sméiforetags-
forsikringar att vilja pa.

20. Gor en snygg presentation av din idé i
form av ett prospekt, en siljande projektbe-
skrivning, en realistisk affirs- och mark-
nadsplan samt en kinslighets- och SWOT-
analys. Mallar finns.

21. Forsok att bli kind som en pélitlig per-
son hos mer in en bank.

22. Har du dllrickligt med pengar for att
starta och 6verleva utan inkomster ett antal
manader? Bist ir att gora en forsiktig kalkyl
och kassaflodesanalys for hela affirsprojek-
teti god tid. Var inte f6r optimistisk. Kalky-
lera med tre olika utfall. En forsiktig, en rea-
listisk och en lite ljusbla.

23. Riskera inte din bostad och din familjs
existens genom alltfor stora lén och ekono-
miska risker! Det finns 1an och sdddfinansie-
ring mot sikerhet i projektet hos Almi och
Vinnova m fl. Hos vanliga banker fir du
bara lina om du kan limna sikerhet i form
av inteckningar i fasta virden eller personlig
borgen, samt kan visa att du i dagsldget och
inom 6verskidlig tid har tillricklig intji-
nings- och dterbetalningsforméga. Riskkapi-
talbolag gér bara in i nya foretag om insat-
sen ger hog vinst inom ett par tre r. Du kan
dven forsoka silja andelar pa framtida royal-
ty och vinst till vinner och sliktingar. Kvitt
eller dubbelt (x3 etc) ir en annan variant for
att finansiera projektet.

24. Var snél och undvik onddiga kostnader
iuppstarten. Inhandla girna bittre begagnat
i borjan. Gor dig inte alltfor beroende av ett
lyckosamt utfall. Skaffa dig kunskap pa egen
hand genom att lisa passande facklitteratur,
s héller du konsultkostnaderna nere.

25. Kontakta en kind patentbyri. De flesta
brukar ge potentiella kunder en gratistimme
for ate diskutera projektet, kostnader och
limpliga dtgirder pa det immaterialrittsliga
omridet.

26. Om du beslutar att s6ka patent — gor

"Se till att knyta kontakter och forbattra din
idé stegvis.”
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det sd sent som mojligt. D3 undviker du att
“taxametern” gir igng med drsavgifter och
kostnader for utlindska patentombud m m.
Detir sillan ndgon risk att nidgon hinner
fore om du har en riktigt smart idé/uppfin-
ning.

27. Lis pd i Patentverkets broschyrer
”Skydda dina idéer” och ”Sa soker du pa-
tent” samt "Monsterskydd”. Med hjilp av
dem kan du skriva en bra beskrivning med
olika alternativa problemlésningar. En om-
fattande patentbeskrivning ir for det mesta
virdefull i patentarbetet. Diremot bor dina
patentkrav vara kortfattade, flera och ”opre-
cisa”. Efter patentverkets foreliggande kan
du sld samman flera patentkrav, men inte si
manga att du 6verbestimmer (begrinsar)
din inmutning mer 4n nédvindigt. Forsok
att tinka som en konkurrent, som vill f6rso-
ka runda ditt patent!

28. Lamna helst patentuppdraget till en
duktig patentingenjor. Var beredd pa att job-
bet kostar dig ett par tre minadsloner. Om
du vill spara pengar och limna in patentan-
sokan sjilv, bor du under alla férhéllanden
ldta ndgon sakkunnig granska ansokan noga
innan den limnas in.

29. Sok patent/monsterskydd i eget namn
och lat dganderitten stanna dir. Ligg explo-
aterings- och forvaltningsuppdraget for rit-
tigheterna om majligti ett aktiebolag, vilket
begrinsar riskerna om det blir problem.
Uppritta skriftliga avtal mellan dig sjilv och
inblandade juridiska personer.

30. Ténk pd attett &r gir fort om du vill
soka patent dven i utlandet med prioritet
fran din forsta ansokan. Se till att skaffa fram
pengar i god tid innan prioritetsiret gatt till
dnda.

31. Om du skall silja konceptet bor du
agera snabbt s snart patentansokan ér in-
limnad. Ténk pa att manga svenska foretag
ir ganska troga och ofta alltfor mitta for att
ta till sig nya idéer och vill girna kunna rik-
na hem sin investering pd kort termin. Till-
skapa ett auktionslige genom att g ut dll
flera spekulanter och girna dven till andra
nordiska linder.

32. Det sikraste sittet att fi ut sin idé pa
marknaden ir att sjilv starta tillverkning och
forsiljning. Att hitta en licenstagare/deliga-
re dr avsevirt svarare och har mycket simre
triffprocent”. Men blir du din egen fabri-
kor, sa fir du vara beredd pa att din kreati-
vitet kommer att blockeras av alla rutinarbe-
ten som materialinkép, montering, pack-
ning, foljesedlar, fakturering, forsiljning m
m. ”Andra idéer fir ingen tid.”
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33. Ritt prissittning ir svart. Kom ihag att
detalltid 4r lattare att hoja ett pris dn att
sinka det. Gamla kunder gillar inte att upp-
ticka att man betalat f6r mycket. Dumpa
inte ditt pris i forhéllande till konkurren-
terna om du inte absolut behéver det for att
sla dig in pd marknaden.

34. Var forsiktig med att ta in en mer eller
mindre okidnd kompanjon eller "affirsingel”
i ditt projekt, sivida du inte har ett vil
genomtinkt och uttémmande kompanjons-
eller aktiedigareavtal. Bittre dr en vilbestilld
och kunnig slikting, som du vet att du kan
lita pa. Det dr viktigt att du och din partner
kompletterar varandra med olika kompeten-
ser. Nitverka dven med andra foretagare och
byt erfarenheter och rid med varandra.

35. Bli aldrig for beroende av en kompan-
jon/samarbetspartner sa att denne plotsligt
borjar upptrida passivt for att forsoka svilta
ut dig och uppna bittre villkor 4n de ni re-
dan avtalat om.

36. Besok eller deltag i olika missor for att
hitta tillverkare, rivaruleverantorer, pakete-
rare, siljforetag, agenter, grossister, impor-
torer etc. Elmia Underleverantor, Tekniska
Miissan, Svenska Missan, Malmé-missan,
NOLIA m fl dr ndgra exempel i Sverige.

37. Nir du besoker foretag och missor —
forsok upptrida och vara klidd pa ett sitt
som 6verensstimmer med virdens eller
motpartens vanor och kultur. Det dr svart
nog att fi gehor for en originell idé/uppfin-
ning, som ingen tidigare har kunnat tinka
sig. Det dr lattare att fi bra kontakt om in-
blandade parter kinner igen sig i varandra.

38. Ritt timing ir lika viktigt som svirt,
dvsatt presentera ritt projekt till ritt per-
son vid ritt foretag vid ritt tillfille och vid
ett optimalt konjunkturlidge. Om detinte ér
finanskris 6verlag ir det ligligast vid tidig
ligkonjunktur nir orderstocken minskar
men innan pengarna borjat sina, eller hog-
konjunktur i tidigt skede nir framtidstron ir
gryende och innan foretagen fitt for mycket
att gora. De mest drivande entreprenorerna
ir dock sillan lediga oavsett vilken konjunk-
tur som rader.

39. Mirk alltid dina produkter, prospekt
och férpackningar med varunamn, féretags-
namn, hemsida eller annan ursprungsbe-
teckning, jaimte uppgift om eventuellt mén-
sterskydd/ patent.

40. Forsok hitta pa ett lattfattligt och unikt
namn pé din uppfinning/produkt/process.
Kolla namnférslagen via Google och andra
sokmotorer. Registrera ditt handels-namn
hos PRV och eventuellt hos utlindska pa-
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Fuska inte med
forberedelserna
och engage-
manget, dd okar
mojligheterna
att du bygger ett
biittre projekt
kring din inno-
vation.

tentverk. Ett inregistrerat bra varumirke
kan vara guld virt.

41. Vill nagon skriva avtal angdende ditt
projekt — ta hjilp av en specialiserad jurist.
Ténk pd att de flesta advokater/juristfirmor
vanligtvis inte sysslar med immaterialrittsli-
ga avtal, men girna tar uppdragen for for-
ganstens skull. Glom inte att ett avtal (for
sikerhets skull) dven skall reglera sidana
foérhillanden man varken tror eller vill skall
intriffa. D4 tjinar avtalet som problemlo-
sare.

42. Be motparten att limna ett skriftligt
bud och avtalsforslag. Omarbeta/komplette-
ra forslaget och forhandla vidare frin denna
version, sdvida du inte har ett helt eget for-
slag, vilket ofta dr bist. Men fresta inte mot-
partens talamod med onddiga petitesser och
tidsspillan. Se till att ha nigon bisittare med
digi forhandlingarna om du inte ir extra
kunnig och trygg i ssammanhanget.

43. Sov pé saken innan du bestimmer dig
for viktiga beslut och kontrakt. Radfriga
manniskor vars sunda f6rnuft och kunskap
du kan lita pd. Ta besluten sjilv sedan du
lyssnat pé din intuition och magkinsla. Gapa
ej over for feta kontrake och snabba klipp —
girighet straffar sig. Ar budet otroligt bra —
da bor du vara extra forsiktig.

44. Ropa inte hej och hurra forrin du hor
"klirret i kassan”. Tédnk pd attingen affir ar i
13s forrin allt rullar pa enligt avtal en lingre
tid.

45. Hjalp dll pd alla sdtt i marknadsforing-
en! Skriv pressmeddelanden, skicka ut in-
bjudningar, delta i missor och utstillningar
m m. Skét kunderna vil — stamkunder dr
svara att fi men litta att tappa.

46. Gor ndgon patentintring mot dina im-

materiella rittigheter — ta det lugnt. Det kan
vara en fordel att dven ndgon annan utveck-
lar tillverkningen och marknadsforingen en
tid. Se bara till att delge intringsgéraren en
skriftlig varning med begiran om skade-
stind och rinta. Vigrar denne upphora, re-
plikera att stimningsansokan kommer att
inldmnas si snart en patinkt kapitalstark
partner intrider i ditt projekt. D tillkom-
mer mycket hoga juridiska kostnader. En
klok foretagsledare kommer di att Gverviga
en forlikning.

47. Om ditt projekt har stor vikt i det ko-
pande eller nystartade bolaget, bor du f6rso-
ka fa insyn i skotseln genom att begira en
suppleantplats i styrelsen. Men ej som ordi-
narie ledamot, eftersom du i si fall blir med-
ansvarig (gisslan) for alla beslut.

48. Skaffa dig kontakter och utblickar
genom att gi med i passande intressefor-
eningar pa orten, sisom Marknadsforening-
en, Tekniska foreningen, Uppfinnarefor-
eningen, Hantverksforeningen, Foreta-
garna, Foretagarforeningen etc. I mén av tid
dven i kulturella, vilgérenhets- och politiska
sammanhang sé att du inte riskerar bli en
fackidiot.

49. Lev inte 6ver dina tillgingar nir in-
komsterna borjar droppa in! Det skall finnas
pengar till moms och andra skatter ocksa!
Dessutom ir det bra att minska rintekostna-
derna genom att avbetala ldnen.

50. Datumstimpla inkommande korre-
spondens och skot dina papper och bokfo-
ring noggrant pé vedertaget sitt med stod av
en palitlig expert, sé fir du Skatteverket med

dig och inte mot dig.
Mer info: Tel 0431-43 32 80, E-post: bertil@srsf.se,
Internet: www.bertilsuppslag.eu
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